Ein Jahr Primarforstdienstleistung

Waldholzvermarktung

Die Firma HKS wurde zum 1.8.2004
mit einem zentralen Biirositz in Dres-
den gegriindet. Damit konnte eine
Vision der Griinder, aber auch zahl-
reicher Interessenten mit eigenen
Forstbetrieben in die Praxis umgesetzt
werden.

Wir sind ein sachsisches Unternehmen
mit dem Kerngeschaftsfeld der Wald-
holzvermarktung aus allen Eigentums-
formen, unabhangig von Betriebs-
groBe und Bewirtschaftungsart. Den
schénsten heimischen Rohstoff ver-
mitteln wir an Ortliche und Uberregio-
nale Verarbeiter. Dabei als Bindeglied
zwischen Wald und Werk serids, effi-
zient, partnerschaftlich und vertrau-
ensbildend am Markt zu agieren,
schatzen unsere Kunden.

Der Verkauf der ausgehaltenen Sor-
timente der Forstbetriebe ist der
|-Punkt von Jahrzehnten gewach-
senem Kapital der Waldeigentiimer.
Diese Aufgabe wiederholt und dauer-
haft Uibertragen zu bekommen, ist die
Referenz, an der heute Holzvermark

ganzheitliche Begleitung
lhres Holzes auf dem
Weg vom Wald zum Werk

Tel. 0351/4467771
Fax: 0351/4467774
Funk: 0173/3549700

E-Post: info@holzks.de

tungsorganisationen und Dienstleister
gemessen werden. Faktoren wie Ab-
wicklungsdauer, kaufmannische und
rechtliche Unterstlitzung und natiir-
lich ein zu erzielender Preis beein-
flussen die Entscheidung des Wald-
besitzes zur Nutzung einer Vermark-
tungsdienstleistung. Ein einseitiges
Betrachten einer Zahl pro Kubikmeter
hat sich 6fters nicht als die gllick-
lichste Entscheidung der Forstbetriebe
erwiesen.

|
hat Erfolge durch Transparenz, schnel-
len und sicheren Zahlungsablauf,
Fachkenntnisse und Wissen zur Holz-
sortimentaushaltung in direkter Kopp-
lung zu zeitaktuellen Erlésmdglich-
keiten auf den Absatzmarkten.
Verarbeiterwunsch ist Kundenwunsch.
Jeder ist und sollte der Kdnig des
anderen sein.

-
kann durch Mengenbiindelung erlds-
steigernd und aufwandskostensen-

Erfahrungsbericht
einer sachsischen
Variante -
speziell fiir den
Nichtstaatswald

kend wirken. Zusammenhénge direk-
ter und indirekter Art bestehen, aber
ebenso entscheiden Faktoren wie Bin-
dungsdauer an die Verarbeiter, Men-
gen- und Qualitatsermittiungssyste-
me an der Nahtstelle Anbieter/ Ab-

nehmer sowie Logistiksteuerungen.

-
steht immer im Wettbewerb und hin-
ter jedem Preis steht auch ein ent-
sprechender FleiB. Wettbewerb fordert
Lésungen und zeigt Mdglichkeiten
auf. Eine Ideallésung, welche jeder
Betriebsform oder -gréBe und ihren
unterschiedlichen Anspriichen gerecht
wird, gibt es aus unserer Sicht fir
den sdchsischen Wald bisher nicht.

Unsere Referenzen finden Sie im Pri-
vat-, Kirchen- und Kommunalwald
von 4 - 4 000 Hektar ebenso wie bei
den Waldbesitzerzusammenschliissen
und regionalen Holzernteunterneh-
men.

Gern sind wir auch lhr Partner.
Dr. Eckart Freier

transparent
markterfahren
verarbeiterorientiert
zuverldssig

Waldholzvermarktung fiir private,
kommunale und kirchliche Forst-
betriebe, Waldzusammenschliisse
und Forstunternehmen

Waldholzvermittlung fiir Sigewerke,
Veredler und Holzindustrien

Waldholz in marktgerechten Werten

Wialdholz - Regionalressource mit Tradition
Von Cotta bis zum Cluster Forst & Holz
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